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Un samedi soir à 23 h, pendant que vous démontez un barnum, trois futurs mariés cherchent un
loueur. Sans site efficace, ces demandes partent chez le concurrent.

Votre téléphone sonne pendant les montages, vos messages s'accumulent le week-end, et vous
répétez les mêmes tarifs dix fois par jour. Pendant ce temps, une partie de vos prospects partent
chez un concurrent simplement parce qu'il répond plus vite. Un bon site n'est pas une vitrine : c'est
un commercial qui travaille 24 h/24.

Vos clients veulent une réponse immédiate
Un particulier qui prépare un mariage compare 3 ou 4 loueurs en une soirée. Si votre site lui permet
de voir votre matériel, vos prix indicatifs et de demander un devis en deux minutes, vous entrez dans
la shortlist. Sinon, vous n'existez pas.

Ce qu'un site de loueur efficace doit contenir
• Un catalogue clair, avec photos et capacités (barnums, tables, sonorisation…)

• Un formulaire de devis précis : date, lieu, type d'événement

• Vos zones d'intervention et conditions de livraison

• Des preuves : photos de réalisations, avis clients

Le résultat : des demandes qualifiées, pas des interruptions
Avec un formulaire bien pensé, chaque demande arrive complète : date, lieu, besoin. Vous répondez
une fois, avec les bonnes informations, au moment qui vous convient. C'est exactement ce que nous
avons construit pour André Loc'Events : site public, réservations en ligne et administration métier.

Vous voulez la même chose pour votre activité ? Demandez votre devis gratuit : réponse sous 24 h.

Un projet de site pour votre activité événementielle ? Devis gratuit sur noeaweb.fr — réponse sous
24 h.


